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وحدة
 

        Knowledge:1      - على مستوى المعرفة والتذكر-

أن یتمكن الطالب من أن یمیزّ من ناحیة أولى بین كل من خطاب النوایا وتعھدات الشرف؛ ومن ناحیة ثانیة ، بین العقود التمھیدیة
(les contrats préparatoires)، أو عقود ما قبل العقد النھائي (les avant-contrats)؛ من خلال أنموذجي الوعد

بالتعاقد فضلا عن الوعد بالتفضیل والعقد الابتدائي؛ ومن ناحیة ثالثة تمییزھا عن عقد المفاوضة (والمصطلح علیھ الاتفاق المبدئي
les accords de principes)، باعتباره من العقود المرحلیة (أو الجزئیة) لتنظیم المفاوضات بین الأطراف، فھو لا یلزمھا

بإبرام العقد النھائي، واتخاذ كل من العقد الاطار والاتفاقات الجزئیة كنماذج تطبیقیة عنھ.

        Comprehension:2    - على مستوى الاستیعاب-

أن یتمكن الطالب من أن یمیزّ الآثار القانونیة المترتبة على كل الصیغ التفاوضیة؛ المتأرجح بین المسؤولیة التقصیریة والمسؤولیة
. obligation والالتزام بوسیلة obligation de résultat التعاقدیة، وبین الالتزام بتحقیق نتیجة
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Iمرحلة المفاوضات القبل التعاقدیة
1. مقدمة

إن أھم ما یتم التطرق إلیھ في ھاتھ المرحلة ھو التفرقة بین أھم الاصطلحات القانونیة ألا ویتوجب ذكرھما بالتتالي، في مرحلة أولى
،Offre de contracter وفي مرحلة ثانیة عرض التعاقد ، L'invitation à la négociationالدعوة إلى التفاوض
یتشابھ المصطلحان بأنھما تعبیر عن الإرادة یصدران عن شخص إلى آخر لكنھما یختلفان في الماھیة ولھذا التمییز فوائد عملیة

وقانونیة.

إن عرض التعاقد ھو تعبیر منفرد عن الإرادة، یصدر عن شخص أراد بھ التعاقد، فوجھھ إلى شخص آخر عارضاً علیھ إبرام العقد
بشروط واضحة لا تثیر الالتباس لدى من وردتھ، ویجب أن یكون العرض متضمناً جمیع الشروط والعناصر الأساسیة اللازمة
لإبرام العقد عند التقاء القبول معھ ویعبر عن نیة باتة في التعاقد على موضوعھ، كذلك الأمر یجب أن یكون العرض جدیاً أي أن لا
یكون وارداً في معرض اللھو أو التسلیة أو التعجیز. لھذا یكون العارض قد أوضح في الوقت ذاتھ نیتھ في اعتبار نفسھ مرتبطاً بما
ً بالتعاقد إذا لقى العرض قبولاً من الذي وجھ إلیھ، فقبول العرض وشروطھ یجعل العقد قائماً. أما الدعوة إلى عرضھ متعھدا
التفاوض أو الوعد بالتفاوض تقتصر على إتصالات تمھیدیة بین من دعا وبین من توجھ إلیھ لتبادل الآراء بھدف التعاقد، دون أن
تنطوي الدعوة على تحدید عناصر العقد ومقوماتھ، فتكون مسألة التعاقد في ھذه المرحلة غیر واضحة الشروط والأطر، وھذا ما
یمیز الدعوة إلى التفاوض عن عرض التعاقد. لذلك، إذا اقترن العرض بتحفظات لا تجعلھ حاسماً أو لم یتضمن كافة شروط العقد

وعناصره الأساسیة، یستحیل عندئذ إلى مجرد دعوة إلى التفاوض لأن ھذه الدعوة تحتمل أن لا تكون النیة على التعاقد نھائیة

2. خطاب النوایا

تعريفمفھوم خطاب النوایا

- في بعض الأحیان تتخلل مراحل المفاوضات تعبیر أحد الأطراف عن رغبتھ في التوصل إلى اتفاق نھائي بشأن الصفقة محل
lettre d'intention التفاوض، والذي یأتي في شكل وثیقة مكتوبة، وھو ما یطلق علیھ خطاب النوایا او خطاب التفاھم

- و قد نشأت خطابات النیات وترعرعت في رحاب القوانین الأنجلوسكسونیة، بتأثیر مقتضیات التجارة الدولیة وما تستلزمھ من
ضرورة توفیر الثقة وحسن النیة في التعامل. وقد كان من الصعب تقبل فكرة خطابات النیات في ظل القوانین اللاتینیة، ولكن
سرعان ما انتشرت الفكرة في البلاد ذات الشرائع اللاتینیة وعلى رأسھا فرنسا للأسباب نفسھا التي اقتضت ظھورھا في البلاد

ذات الشرائ

ع الأنجلو سكسونیة.- ویضطلع خطاب النوایا بدور مھم في المعاملات الاقتصادیة والتجاریة الدولیة، وقد تتعدد صوره وتتفاوت
قوتھ بحسب الأھداف والمقاصد التي یرمي الیھا الأطراف وتتنوع خطابات النوایا بتعدد اغراضھا ومعانیھا.تجدر الإشارة أن
خطاب النوایا قد یكون عملا إرادیا عابرا للحدود في مجال المعاملات الدولیة ولا یرغب الأطراف في التحمل بالالتزامات
المعینة لمجرد تحریر خطاب النوایا، بل یظل المبدأ العام قائما فیما یتعلق بحریة المفاوضات دون تقید الأطراف بقیود معینة،
وتظل الإرادة حرة طلیقة لا تفرض التزاما على مصدر الخطاب، ویتضح من ھذا أن خطاب النوایا لیس لھ قیمة تعاقدیة ولا یلزم
صاحبھ بل ھو مجرد نیة ویتجرد بالتالي من كل قیمة قانونیة، ومع ذلك یمكن أن تثار المسؤولیة التقصیریة عن الضرر الناجم
عن الاخلال بالواجب الأساسي الذي یتمثل بضرورة مراعاة حسن النیة في مرحلة المفاوضات، كما یمكن تصور ان یأخذ
خطاب النوایا شكلا إلزامیا إذا تضمن التزامات محددة او كشفت عباراتھ عن اتفاق على مسائل معینة، وھنا نكون أمام اتفاق

مبدئي یحدد إطار العملیة التفاوضیة ومبادئھا.

- ویتضح في بعض الأحیان ان تحریر خطابات النوایا یتولاه مسؤولون تنفیذیون في مشروعات اقتصادیة ومدیرین ومھندسین
دون الاستعانة برجال القانون لذا تأتي الصیاغة مشوبة بالغموض والتناقض نتیجة عدم الإدراك والفھم الجید للألفاظ
والمصطلحات القانونیة المستخدمة، وھو ما یلقي على عاتق رجل القانون عبء تقیل في سبیل التعرف على الطبیعة القانونیة
لخطاب النوایا، بل إن ترك صیغة مستندات خطابات النوایا لغیر المختصین یمكن ان یكلف كثیرا اطراف العقد الدین لا یرغبون

في التحمل بالتزامات معینة بمجرد تحریر خطاب النوایا.

- وقد أشارت مبادئ الیونیدروا في مادتھا 4.2 في فقرتھا الأولى والثانیة على ان الخطابات والتصریحات تفسر وفق نیة من
أصدرھا سواء ان الطرف الأخر یعلم بھا أو لا یعلم، وعند الاقتضاء تفسر في الاتجاه الذي یمنحھ لھا الرجل المعتاد الموجود في

نفس الظروف
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"خطابات النوایا والعقود الدولیة المعاصرة"المتأمل في العقود الدولیة المعاصرة، كعقود إنشاء البنیة التحتیة، وعقود إنشاء

المصانع بنظام المفتاح في الید B.O.T المطارات ومحطات الطاقة، وعقود نقل التكنولوجیا، وعقود خدمات المعلومات ،
وعقود الائتمان التأجیري الدولي یدُرك أنھا، على خلاف العقود الدولیة الیومیة البسیطة كالبیع أو النقل أو غیرھا، تنطوي
على العدید من المسائل الفنیة الدقیقة، التي لا یمكن حسمھا في جلسة أو جلستین، بل یستلزم الأمر اجتیاز مراحل متعاقبة
ومستمرة تحرر في مستندات تحضیریة Preliminary agreemenis صوب العقد النھائي، یتم فیھا اتفاقیات تمھیدیة
یتبادل فیھا الأطراف الرؤیة والمفاھیم حول أمور تتصل بالمفاوضات حول العقد النھائي، ولعل من أھمھا ما یسمى

. Lettre d'intention أو خطاب التفاھم Letter of understandingبخطاب النوایا

2.1. أنواع خطاب النوایا

ضرورة التفرقة بینھ وبین العقود التمھیدیة
لا یبغي الخلط بین صیاغات خطاب النوایا -اتفاقات مرحلیة- والعقود التمھیدیة (les contrats préparatoires)، أو عقود
ما قبل العقد النھائي (les avant- contrats)، ھي العقود التحضیریة التي یبرمھا الأطراف قبل العقد النھائي، فھي عقود

مؤقتة سابقة على التعاقد یتطلع بھا الأطراف نحو تحقیق عقد نھائي (م.65 ق.م.) والتي من بینھا نجد:

الوعد بالتعاقد (la promesse du contrat): یتم الإتفاق في الوعد على جمیع المسائل الجوھریة أو الأساسیة1. 
للعقد المراد إبرامھ في المستقبل، فإن كان العقد بیعا مثلا، یجب التوافق على المبیع والثمن، بالطریقة المتي یجب تعیینھا
وتحدیدھا في عقد البیع ذاتھ.1 فإن الوعد بالتعاقد لا یقوم إلا إذا اشتملت صیغتھ على طبیعة العقد الموعود بھ، والمسائل
الأساسیة التي یرتكز علیھا (م 65 و71 من ق.م).2 دون حاجة إلى اتفاق جدید بین الطرفین. وكذا یشترط إذا كان العقد
المراد إبرامھ في المستقبل عفدا شكلیا، فیجب أن یتم الوعد بالتعاقد في ھذا الشكل (كعقد بیع العقار، وعقد الرھن
الرسمي، وعقد الھبة العقاریة، وعقد بیع المحالات التجاریة ... ). فإن الوعد ببیع العقار یجب أن یكون في الشكل الذي
یتطلبھ القانون لقیام العقد الموعود بھ (م. 324 مكرر من 1 ق. م)، ومن تم لا یمكن الإحتجاج بالوعد بالبیع في مواجھة
الغیر إلا إذا اتبعت فیھ إجراءات الشھر العقاري. ومراعاة الشكلیة في المراحل السابقة على إبرام العقد النھائي (م 71/2
و324 مكرر 1 من ق.م) ، یقصد منھا عدم إفلات الأفراد من قیود الشكل التي یفرضھا القانون، ما دام أن الوعد بالعقد
قد یؤدي إلى إتمام التعاقد المراد إبرامھ نھائیا، فیما إذا حكم القضاء بذلك (م 72 من ق.م). وجدیر بالملاحظة، أن الوعد
بالتعاقد الذي یتم عبر وسائل الإتصال الإلكترونیة الحدیثة، ومنھا بطریق شبكة الإنترنت، یتم وفقا للشروط والأحكام

التي یستلزمھا القانون لإنعقادھا وفقا للصورة التقلیدیة.

الوعد بالتفضیل: إن إتفاق الأفضلیة یمھد في الحقیقة للتفاوض حول العقد النھائي، طالما أن العناصر الأساسیة للعقد2. 
المراد إبرامھ، من شروط وإلتزامات وثمن أو عمولة لم تكتمل أولم یحصل الإتفاق علیھا، مما یخول المستفید حقا في
المفاوضة بالأفضلیة على غیره، في الحالة التي تفتتح فیھا المفاوضات الحقیقیة بین الأطراف. یخضع اتفاق الأفضلیة
عند تكوینھ للشروط العامة المقررة لصحة الاتفاقات والعقود المنصوص علیھا في القانون المدني (م 59ق.م وما یلیھا)،
وھذه الشروط مستقلة عن تلك المتعلقة بصحة العقد النھائي المحتمل، كما أن التزام الأفضلیة قد یكون ملحوظا لمصلحة
المتعاقد الأخر عملا بتقنیة الاشتراط لمصلحة الغیر الواردة في المادة 116 من ق.م وما بعدھا. بما أن عقد الأفضلیة
یتعلق بعقد أخر مستقبلي، فإنھ لیس من الضروري تحدید عنصر الثمن في عقد الأفضلیة، وإن كان من الممكن تحدید
مھلة إعلان الرغبة في التعاقد. وذلك لأن الواعد، كما ذكرنا، لا یلتزم بإبرام العقد النھائي، وإنما یلتزم فقط بالتفاوض مع
المستفید، من أجل صیاغة عرض یتعلق بإبرام العقد النھائي وبإعطاء المستفید الأفضلیة (préference) على الغیر

في التعاقد عندما یرغب في ذلك.

فھو یؤلف في الغالب نزعا من حق الشفعة الاتفاقي (préemption conventionnelle)، المشروط بمقتضي
عقد أو اتفاق، وفیھا یعد الواعد الموعود لھ (المستفید) بأن یفضلھ في التعاقد، إذا ما قرر فعلا إبرام العقد في المستقبل،
فإذا قبل ھذا الأخیر بذات الشروط التي ارتضى بھا الغیر، تم انعقاد العقد على أساسھا.9فان جزاء الإخلال بالتزامات
الناشئة عن اتفاق الأفضلیة، ھو إمكانیة رفع دعوى شخصیة في مواجھة الواعد للمطالبة بتعویض الضرر، إذا كان
الغیر حسن النیة. ودعوى شخصیة ضد كل من الوعد والغیر، إذا كان ھذا الأخیر سيء النیة، إذا تعاقد مع الواعد بعد
العلم بوجود الوعد بالأفضلیة. تكون دعوى المسؤولیة في مواجھة الواعد عقدیة، بسبب خرق إلتزام عقدي (م 176

ق.م)، وتقصیریة في مواجھة الغیر بسبب أرتكاب خطأ تقصیري (م 124من ق.م المعدلة بالقانون رقم 05/10).

العقد الإبتدائي: (Contrat preliminaire): كما تدل تسمیتھ عقد ملزم، مادام قد استكمل عناصر العقد واركانھ3. 
وشېروطھ التي یتطلبھا القانون، بما في ذلك وجوب التسجیل لنقل الملكیة، أو لتقریر حق عیني أخر على العقار.فإن
أطراف الرابطة التعاقدیة تتجم إلى إثبات حقیقة إرادتھما في وثیقة أولیة تسمى بالعقد الابتدائي، على أن یعاد تحریره

بالطریقة التي رسمھا القانون عند التسجیل، وبتسجیل العقد الابتدائي یسمى بالعقد النھائي.

مرحلة المفاوضات القبل التعاقدیة
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ونلاحظ أخیرا، بأن ما یسمى مسودة التعاقد، أو مشروع العقد الذي یثبت فیھ الأطراف حصول التفاھم المشترك، لا
یرقي من الناحیة القانونیة إلى حد اعتباره عقداً ملزما. وھو الأمر الذي سنحاول تبیانھ تباعا طبقا لأشكال خطاب الدعوة

للبدء في التفاوض.

a) خطاب الدعوة للبدء في مفاوضات

تعريف

وھو خطاب یتضمن دعوة محرره الطرف الآخر للبدء في المفاوضات حول العقد المزمع إبرامھ . مع وضع الإطار المستقبلي
المتعلق بتنظیم المفاوضات ذاتھا من حیث الزمان والمكان والنفقات واللغة وفریق التفاوض، وبعد ذلك أمرا جوھریا للإقتصاد

في الوقت والجھد.

كما قد یتم خلال ھذا الخطاب إتخاذ التدابیر التحضیریة اللازمة لإبرام الصفقة مثل الحصول على موافقة الجھات الحكومیة
والمؤسسات المصرفیة التمویل المشروع.

i) خطاب الاتفاق المبدئي الحر

تعريف

وھو الخطاب الذي یوجھھ محرره إلى الطرف الآخر أثناء المفاوضات ویثبت فیھ إتفاق الطرفین على بعض الإلتزامات المحددة
والتي تكون مستقلة عن تلك الواردة في العقد النھائي المزمع إبرامھ.

قد یتضمن ھذا الخطاب دعوة لإعداد الدراسات التي سیقوم بھا كل طرف حول كافة الجوانب المالیة والفنیة والتنفیذیة للصفقة،
والتأكید على الإلتزام بالحفاظ على سریة تلك الدراسات والمعلومات المتبادلة أثناء المفاوضات، والإلتزام بمواصلة المفاوضات
بنیة جادة مع توخي الأمانة وشرف التعامل والإمتناع عن الغش والسلوك التدلیسي في كل مرحلة أي التزام حسن النیة، إضافة

إلى الإلتزام بعدم قطع المفاوضات دون سبب معقول وعدم الدخول في مفاوضات موازیة.

یلاحظ ھنا وجود إتفاق تعاقدي حقیقي على تلك الإلتزامات بحیث أن مخالفتھا یثیر المسؤولیة العقدیة. وینتشر ھذا الخطاب في
مجال مفاوضات نقل التكنولوجیا والمعرفة

p.10 -3-3.الفنیة

1 خطاب الاتفاق المبدئي التعاقدي -عقد التفاوض-

تعريف

وھو الخطاب الذي یصدره محرره بعد أن تكون المفاوضات قد قطعت شوطا كبیرا و تم التوصل إلى أمور وأشیاء أساسیة
إرتضاھا محرر الخطاب ، وھذا ما یطلق علیھ مذكرة التفاھم أومذكرة الإتفاق، غیر أن ذلك غیر ملزم للطرفین إلا بعد توقیع

العقد النھائي.

أو استفاه بعض الشروط أو حدوث أمر معین مثل الحصول على تسھیل انتمائي أو قرض معین أو إستغلال براءة الإختراع أو
p.10 -3-3.المعرفة الفنیة

1 خطاب إستعلامي

حیث یقتصر على مجرد طلب معلومات أو الرد على استفسارات محددة بشأن العملیة التعاقدیة، یعبر الخطاب ھنا عن مجرد
p.10 -3-3.وجود إھتمام بمشروع تلك العملیة دون أن یعبر عن أیة نیة للإلتزام بالدخول في المفاوضات

3. أھم التزامات الأطراف في مراحل التفاوض في عقود التجارة الدولیة
3.1. الالتزام بحسن النیة

لا شك أن الالتزام بحسن نیة في المعاملات بین الأفراد تعد من أھم المبادئ القانونیة و ما تفرضھ أیضًا الفطرة السلیمة، و لا
مراء في أن میدان التجارة الدولیة و الداخلیة تفرض ھذا الالتزام بل تسمو بھ قمة البدیھیات، و قد تم تكریس ھذا الالتزام بشكل
كبیر في میدان التجارة الدولیة، و إذا كان الفقھ لا یختلف بخصوص أھمیة ھذا المبدأ، إلا أن الاختلاف ظھر بخصوص تعریف
موحد لمبدأ حسن النیة، إذ عرفھ البعض بأنھ عبارة عن سلوك قویم یتصف بالمعقولیة و العدالة و الإنصاف و الأمانة في
التصرف"، وھناك من عرفھ بأنھ "المبدأ الذي یقتضي غیاب الأضرار و التصرف وفقا للسلوكیات المعقولة المقررة طبقا
للأعراف السائدة، و عرفھ البعض الأخر بأنھ مجرد "تعاون طرفي المفاوضة على إبرام العقد".كما نلاحظ أیضا قیام بعض
الاتفاقیات الدولیة بالاھتمام بھذا المبدأ و تعریفھ، حیث نصت الفقرة الأولى من المادة 1/7 من مبادئ المعھد الدولي للقانون
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الخاص على أنھ "یجب على كل طرف أن یتصرف وفقاً لما یقتضیھ مبدأ حسن النیة، أي التعامل العادل في تجارة الدولیة“،
وأضاف في المادة 3/5 أن "على الطرف لفت نظرا الطرف الآخر إلى الغلط الذي وقع فیھ وفق ما تتطلبھ المعاییر الدولیة
المعقولة للتعامل العادي"، و كذلك تطرقت اتفاقیة فیینا المتعلقة بالبیع الدولي للبضائع 1980 لھذا المبدأ حیث أكدت على

ضرورة أن یتم مراعاة عدة أمور أساسیة في تفسیر ھذه الاتفاقیة منھا ضمان احترام حسن النیة في التجارة.

ومن ھنا كان لا بد أن نشیر أنھ برغم ما یثیره ھذا المبدأ من صعوبة في التعرف على مضمونھ، باعتبار النیة شيء معنویة غیر
ملموس في الحیاة الواقعیة، إلا أن ھذا الالتزام یضطلع بدور بارز في مجال المفاوضات، و یعتبر الأساس الذي تنبني علیھ
صحة المعاملات، ویترتب على الالتزام بحسن النیة عدة التزامات تبعیة: كالالتزام بالإعلام، و الالتزام بالتعاون، فالأول یوجب
على الطرف المتفاوض إخبار الطرف الأخر بكل ما لدیھ من بیانات و معلومات تتعلق بالعقد موضوع التفاوض حتى تستنیر
إرادة المتعاقدین، و الإدلاء بكافة الأمور التي یرى أھمیة في طرحھا قبل التعاقد النھائي، و دون إحجام منھ أو كتمان منھ حتى
یتسم التفاوض بالشفافیة و یرتكز على المصارحة و المكاشفة. أما الثاني (الالتزام بالتعاون) فھو یقتضي من الأطراف
المتفاوضة تحدید الاحتیاجات و الأھداف بشكل دقیق و واضح، و یظھر الالتزام بوضوح في كافة العقود الفنیة مثل برامج
الحاسب الألي، الذي قد تتم فیھ الاستعانة بالخبیر أو الاستعلام لدي أي شركة متخصصة، و یمكن للعمیل أن یطلب من المورد
الإیضاحات الكافیة في ھذا الشأن، و یظل الالتزام بالتعاون قائما طوال مرحلة المفاوضة و لا تندرج صور ھذا الالتزام بالتعاون
على سبیل الحصر بل كل ما یحتاجھ سیر العملیة التفاوضیة فھو لازم مثل المواظبة على موعد التفاوض و الجدیة في مناقشة

p.10 -2-2.العروض المقدمة

3.2. الالتزام بعدم قطع المفاوضات:

p.10 -2من بین الالتزامات الأخرى التي تقع على الأطراف المتفاوضة في عقود التجارة الدولیة، الالتزام بعدم قطع المفاوضات

و مفاد ھذا الأخیر أن كل طرف یتوجب علیھ الاستمرار في التفاوض خلال كل المراحل التي تتطلبھا جولات التفاوض، و الغایة
من إقرار ھذا الالتزام ھو تجنب العبث و التلاعبات التي تطرأ خلال مرحلة التفاوض و توفیر الحد الأدنى من الجدیة بما قد
یترتب على ھذا الأمر إبرام المزید من العقود التجاریة الدولیة مما یعود بالازدھار على كل الشعوب و الأمم، و القاعدة العامة
أن المفاوضة تتم بشكل حر و دون قیود و یمكن لأي طرف العدول وقطع المفاوضات إذ اقتضت مصلحتھ ذلك و بنیة حسنة، و
ھنا نقصد بالالتزام بعدم قطع المفاوضات كما ھو متعارف علیھ المبادئ العامة للعدالة والإنصاف ھو أن یلتزم بأن لا یكون ھذا
القطع للمفاوضات أو الانسحاب منھا بسوء نیة و بھدف الإضرار بالغیر.أما إذا تعلق الأمر بوجود اتفاق عقدي یؤكد عملیة
التفاوض، و یحدد الالتزامات التي تقع على عاتق الأفراد خلال ھذه المرحلة، فإن الأفراد یتعین علیھم احترام ما تم الاتفاق علیھ،
وفي العادة یتم النص على الالتزام بعدم قطع المفاوضات، و بالتالي إذا ما تم قطع المفاوضات أو الانسحاب منھا حتى ولو كان

بحسن نیة فإن المخل یلتزم بالتعویض، تطبیقا لأحكام المسئولیة العقدیة بشرط إثبات المتضرر للضرر الواقع علیھ.

ومن ھنا نخلص أن الإخلال بالالتزام بعدم قطع المفاوضات یكون أیسر من حیث عبء الاثبات في المفاوضة العقدیة، إذ المخل
یتحمل المسئولیة بمجرد عدم حضوره أو انسحابھ عكس ما تم الاتفاق علیھ دون النظر إلى مدى حسن أو سوء نیتھ، بخلاف
الإخلال بالالتزام بعدم قطع المفاوضات في المفاوضة الحرة من حیث عبء الإثبات الذي یكون من الصعب إثبات وقوعھ بسبب
عدم وجود عقد یثبت الاتفاق كما أن إثبات أن الانقطاع عن المفاوضات كان بسوء نیة و بقصد الإضرار ھو أمر في غایة الدقة

p.10 -2-2.و الصعوبة من ناحیة العملیة

3.3. الالتزام بالمحافظة على السریة:

بالإضافة إلى الالتزام بحسن النیة یوجد الالتزام آخر لا یقل أھمیة عن الأول و ھو الالتزام بالمحافظة على السریة، إذ أن عقود
التجارة الدولیة تتمیز عادة بخاصیة التفاوض على جوانب سریة تتعلق بالشيء محل التعاقد مستقبلا، و غالبا ما تتعلق السریة ھنا
بجوانب تقنیة و تكنولوجیة تحتاج حمایة خاصة من الإفشاء أو الاستعمال، و یظھر ھذا في عقد نقل التكنولوجیا حیث إن ھذا
الأخیر عند إبرامھ على المستوى الداخلي لا یثیر إشكالات كثیرة، بعكس ما نجده بالنسبة للعقد المبرم بین أطراف ذوات جنسیات
مختلفة، إذ أن ھذا العقد تكون مفاوضاتھ دقیقة و متشعبة و أحیانا أخرى شاقة و معقدة، حیث تناقش خلال تلك المفاوضات
تفاصیل كثیرة تتطلب حضور أھل الخبرة الفنیة إلى جانب المستشارین القانونیین، وقد تستغرق فترة التفاوض لإعداد المستندات
الفنیة و القانونیة التي تعكس تصور الأطراف لشوط التعاقدیة وقتا طویلا، و عادة ما یقوم مورد التكنولوجیا بإعداد المستندات
الفنیة و القانونیة الازمة باعتباره صاحب الخبرة و الأقدر على عرض شروطھ لانتقال التكنولوجیا محل التفاوض، لكن مع ذلك
فإنھ ینصح باشراك الفنیین و القانونیین للمستورد خلال المراحل الأولى للمفاوضات.و الالتزام بالسریة في عقود نقل
التكنولوجیا، یفرض علینا التفرقة بین المناقشة التي تجرى بین الأطراف المتفاوضة حول شروط إبرام الصفقة و غیرھا من
التفاصیل الأخرى، و بین سریة التكنولوجیا موضوع العقد و التي تثیر العدید من الإشكالات على المستوى العملي، خاصة
بالنسبة لتلك التكنولوجیا التي تكون في شكل معرفة فنیة أي تكنولوجیا غیر محمیة ببراءة اختراع، كما قد تكون في المنتج ذاتھ

p.10 -2-2.أو في الجھاز أو طریقة التركیب أو التصنیع
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قاموس
الاعتماد المستندي

الاعتماد الذي یفتحھ البنك بناءا على طلب شخص آخر یسمى الأمر أیا كانت طریقة تنفیذه سواء بقبول الكمبیالة أو
بخصمھا أو بدفع مبلغ لصالح عمیل لھذا الأمر ومضمون لحیازة المستندات الممثلة لبضاعة في الطریق أو معدة للإرسال.

في النقل البحري ذي الخطوط المنتظمة
تعد ملاحة الخطوط المنتظمة نوع ممیز من تنظیم الشحن، ظھرت في منتصف القرن التاسع عشر عندما أصبحت السفن
البخاریة تقدم خدمات الشحن التجاري في ظل خدمات منتظمة وسریعة داخل الموانئ مما أدى إلى جذب الشاحتین ذوي
البضائع عالیة القیمة الذین لھم استعداد لدفع مبالغ أكبر لتحقیق السرعة والتسلیم في تواریخ یمكن التنبؤ بھا، كما ازداد

تطور ملامح الخطوط المنتظمة مع ظھور سفن الحاویات.

مبدأ وحدة عقد النقل البحري
الشرط الجوھري لإعمال ھذا المبدأ ھو أن یتحمل الناقل البحري بنفسھ القیام بالعملیات السابقة على عملیات النقل البحري
أو اللاحقة لھا، أما إذا قام بھا أشخاص آخرین لحساب الشاحن أو المرسل إلیھ فإنھا لا تكسب صفة النقل البحري وبالتالي

لا تسري علیھا شروط سند الشحن.

یونیسترال
United Nations Commission On International (الیونسترال) لجنة الأمم المتحدة لقانون التجارة الدولى
Trade Law (UNCITRAL). وقد أنشئت ھذه اللجنة بقرار صدر من الجمعیة العامة للأمم المتحدة فى دورتھا

الحادیة والعشرین فى(17 دیسمبر 1966) بغرض تنسیق وتوحید قانون التجارة الدولیة. انظر للتفصیل حول اعمال ھذه
http://www.uncitral.org :اللجنة ونشاطاتھا موقعھا على الانترنیت
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مختصرات
ق.ب.ج : قانون بحري جزائري
ق.م.ج. : قانون مدني جزائري

قائمة المراجع
شیرزاد عزیز سلیمان، حسن النیة في إبرام العقود -دراسة في ضوء القوانین الداخلیة والاتفاقیات الدولیة-، ط.1، دار دجلة،

الأردن، 2008،

برھامي فایزة، التزامات الأطراف في المرحلة السابقة للتعاقد، الجزائر، 2014.

وائل حمدي أحمد، حسن النیة في البیوع الدولیة، دار المطبوعات الجامعیة، مصر، 2012.

مراجع الأنترنیت
.G.Ripert; R.Roblot, traité de droit commercial, Tome 2, L.G.D.J

قندلي رمضان، العقد الإطار كقالب للعقود المستقبلیة اللاحقةدراسة تحلیلیة في ضوء القانون المدني الجزائري، مجلة القانون
https://www.asjp.cerist.dz/en/article/186748 : والعلوم السیاسیة،ح.8، ع.1، ص.ص.268-283؛ الموقع
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إشارات قانونیة
جامعة أبو بكر بلقاید-تلمسان-
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