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 Nom de l’entreprise :……………………………………………………………………………………………………………………………….
 Type d’entreprise :
 Fabricant                         Prestataire de service                     Détaillant                     Grossiste                            Autre :……………………………..
 L’entreprise va se charger de :………………………………………………………………………………………………………………………
 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
 Les compétences techniques proviendront de :…………………………………………………………………………………………………….     
 Les clients seront :………………………………………………………………………………………………………………………………….
 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
 L’entreprise va répondre aux besoins ci-après :…………………………………………………………………………………………………….
 …………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
 L’entreprise va commercialiser de la façon suivante :………………………………………………………………………………………………
 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
 J’ai choisi cette idée d’entreprise parce que :……………………………………………………………………………………………………….
 ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………..


1 IDEE D’ENTREPRISE 
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2.1 ETUDE DE MARCHE ET SEGMENTATION

	
Segment de marché

	
	
Identification des clients potentiels
	
	
Besoins et préférences des clients
	
	
Analyse des concurrents

	

1





2





3





4
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2.2 PLAN MARKETING
Produit

	
                                        Produit, service ou gamme de produit :


	


	
1 :…………………….
	
	
2 :…………………….
	
	
3 :…………………….
	
	
4 :…………………….

	
Caractéristiques :

Qualité

Couleur

Taille

Emballage

Pièces de rechange

Réparations 

…………………...

……………………
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2.3 PLAN MARKETING
Prix (TVA non comprise)

	
Produit, service ou gamme de produits :


	
	1 :……………………

	
	2 :……………………..
	
	3 :……………………
	
	4…………………….

	
Les clients souhaitent payer :
	

	
	
	
	
	
	

	
 Les prix pratiqués par les concurrents (ou politique de prix imposée) :


	-le plus élevé

-le plus bas

Ma proposition de prix :

Mon cout de revient (etape8)
	
Mon prix définitif :
	

	
	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	
	
	

	
Raisons pour mon prix définitif :………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………
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2.4 PLAN MARKETING
(Place)
	
L’emplacement :
Les locaux sont :             loués                      ma propriété                à construire                   autre (précisez SVP) ……………………………………..
L’emplacement de l’entreprise peut décrit de la façon ci-après :……………………………………………………………………………………….
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
Cet emplacement set retenu pour les raison suivantes :…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
Cet emplacement présente les avantages et inconvénients ci-après :……………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
Les charges mensuelles de cet emplacement sont :…………………………………………ces couts comprennent :………………………………….
Méthode de distribution :
L’entreprise vendre directement aux :                 Grossistes                 Détaillants 	Individus    	Internautes   et/ou  	
            Autre (à préciser) :………………………………………………………………………………………………………………………………
Ce type de distribution est retenu pour les raison suivantes :……………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
Les charges mensuelles supplémentaires sont :……………………………………………………. Ces couts comprennent :…………………………..
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2.5 PLAN MARKETING
(Promotion)
	
	Le bouche à l’oreille :

	
Je vais essayer d’influencer le « bouche à l’oreille » de la façon suivante :

	


	
La publicité pour mon entreprise :

	
Je vais assurer la promotion de mon entreprise de la façon suivante :

	
Type de publicité 
	
	
Détails 
	
	
Couts 

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
La promotion des ventes :	

	
Je vais assurer la promotion de mon entreprise de la façon suivante :

	
Type de publicité
	
	
Détails
	
	
Couts
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3. PLAN DES VENTES MENSUELLES (TVA NON COMPRISE)
	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	

	Produit, Service ou gamme de produits 1

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prix Unitaire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur des ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Produit, Service ou gamme de produits 2

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prix Unitaire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur des ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Produit, Service ou gamme de produits 3

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prix Unitaire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur des ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Produit, Service ou gamme de produits 4

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prix Unitaire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur des ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur des ventes totales de tous les produits (au cas il y a plus de quatre produits)

	Valeur des ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur des ventes totales de tous les produits

	Valeur des ventes
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4.1 PLAN DE PRODUCTION PRODUIT 1 (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services
	Produit/Service 1 :

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	1 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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4.2 PLAN DE PRODUCTION PRODUIT 2 (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services
	Produit/Service 2 :

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	1 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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4.3 PLAN DE PRODUCTION PRODUIT 3 (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services
	Produit/Service 3 :

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	1 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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4.4 PLAN DE PRODUCTION PRODUIT 4 (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services
	Produit/Service 4 :

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	1 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 type de matière =                                                    Quantité nécessaire par article=                                                  Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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4.5 PLAN DE PRODUCTION TOUS LES PRODUITS (TVA NON COMPRISE)
Autres matières- Pour les fabricants et les prestataires de services
	Tous produits et services

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	1 type de matière =                                                                                                      Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 type de matière =                                                                                                      Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 type de matière =                                                                                                      Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 type de matière =                                                                                                      Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 type de matière =                                                                                                      Prix unitaire=………. /……….

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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4.6 PLAN DE PRODUCTION TOUS LES PRODUITS (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services 
	Tous produits et services

	Mois
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Plan de production (basé sur le plan des ventes) en nombre d’articles produits ou fournis :

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de matières premières (selon le plan de production) :

	Produit / service 1 :                                  (étape 4.1)

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Produit / service 2 :                                  (étape 4.2)

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Produit / service 3 :                                  (étape 4.3)

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Produit / service 4 :                                  (étape 4.4)

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Produit / service 5 :                                  (étape 4.5)

	Quantité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valeur
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	Valeur totale d’achat de matières premières (selon le plan de production pour tout produit)

	Total
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5.1 BESOINS EN PERSONNEL ET COUTS
	POSTE
	
	QUALIFICATION
	
	SALAIRE BRUT PAR MOIS
	
	CONTRIBUTION DE L’EMPLOYEUR
	
	DUREE DU CONTRAT

	1

	
	
	
	
	
	
	
	

	2

	
	
	
	
	
	
	
	

	3

	
	
	
	
	
	
	
	

	4

	
	
	
	
	
	
	
	

	5

	
	
	
	
	
	
	
	

	6

	
	
	
	
	
	
	
	

	7

	
	
	
	
	
	
	
	

	
Contribution du propriétaire en cas d’entreprise individuelle :
Cout total des salaires (par mois) :


	
Recrutement :
Le mode de recrutement du personnel sera le suivant :


	
Le cout total de recrutement du personnel sera :                                                              Ces couts comprennent :
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5.2 ORGANIGRAMME

	
PERSONNEL
	
	
POSTE
	
	
TACHES ET RESPONSABILITES

	1

	
	
	
	

	2

	
	
	
	

	3

	
	
	
	

	4

	
	
	
	

	5

	
	
	
	

	6

	
	
	
	

	7

	
	
	
	



L’organigramme de l’entreprise se présentera comme suit :
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6.1 FORMULAIRE D’AMORTISSEMENT 1&2 (TVA NON COMPRISE)
	Article 1 :	
	
	Article 2 :

	Date d’achat :
	
	Date d’achat :

	Cout d’achat :
	
	Cout d’achat :

	Année d’utilisation :         ans       (Pourcentage :          %)
	
	Année d’utilisation :         ans       (Pourcentage :          %)

	Amortissement annuel :
	
	Amortissement annuel :

	Année
	Amortissement annuel
	Cumule
	Solde qui reste
 à amortir
	
	Année
	Amortissement annuel
	Cumule
	Solde qui reste   à amortir

	1

	

	
	
	
	1

	
	
	

	2

	
	
	
	
	2

	
	
	

	3

	
	
	
	
	3

	
	
	

	4

	
	
	
	
	4

	
	
	

	5

	
	
	
	
	5

	
	
	

	6

	
	
	
	
	6

	
	
	

	7

	
	
	
	
	7

	
	
	

	8

	
	
	
	
	8

	
	
	

	9

	
	
	
	
	9

	
	
	

	10

	
	
	
	
	10
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6.1 FORMULAIRE D’AMORTISSEMENT 3&4 (TVA NON COMPRISE)
	Article 3 :	
	




























	Article 4 :

	Date d’achat :
	
	Date d’achat :

	Cout d’achat :
	
	Cout d’achat :

	Année d’utilisation :         ans       (Pourcentage :          %)
	
	Année d’utilisation :         ans       (Pourcentage :          %)

	Amortissement annuel :
	
	Amortissement annuel :

	Année
	Amortissement annuel
	Cumule
	Solde qui reste
 à amortir
	
	Année
	Amortissement annuel
	Cumule
	Solde qui reste   à amortir

	1

	

	
	
	
	1

	
	
	

	2

	
	
	
	
	2

	
	
	

	3

	
	
	
	
	3

	
	
	

	4

	
	
	
	
	4

	
	
	

	5

	
	
	
	
	5

	
	
	

	6

	
	
	
	
	6

	
	
	

	7

	
	
	
	
	7

	
	
	

	8

	
	
	
	
	8

	
	
	

	9

	
	
	
	
	9

	
	
	

	10
	
	
	
	
	10
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6.2 INVESTISSEMENT ET AMORTISSEMENT (1ère ANNEE)

Investissements nécessaires (terrain, bâtiment, rénovation, machines, véhicules, meubles, etc.)
	Type d’investissement
	
	
Spécification
	
	
Date d’achat
	
	Cout d’achat        (TVA non comprise)
	
	
Montant TVA
	
	Amortissement       1ère Année

	1

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
Totaux pour l’année :
	
	
	
	
	

	
Moyenne mensuelle d’amortissement pendant la première année :
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6.3 PLAN DE REMBOURSEMENT DE L’EMPRUNT

Nom du bailleur :………………………………………………………
Montant du crédit :……………………………….Durée de remboursement :…………………………………………
Taux d’intérêts :………………………………….Période de différé :………………………………………………....
Périodicité de remboursement :…………………………………………………………………………………………

	
Période de remboursement
	
Capital restant du
	
Intérêt de la période
	Remboursement en capital
	
Total remboursement
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7.1 DIFFERENTS COUTS DE L’ENTREPRISE (TVA NON COMPRISE)

	Pour tous les Produits / Services / Gamme de produits

	MOIS
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	TOTAL

	Différent couts de l’entreprise 

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
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7.2 COMPTE D’EXPLOITATION PREVISIONNEL (TVA NON COMPRISE)
	Pour tous les Produits / Services / Gammes de produits

	Mois
	Avant
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Total

	Valeur totale des ventes pour tous les produits ou services (étape 3) et subventions

	Valeur de ventes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Subventions
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Valeur totale d’achat des matières premières et / ou de produit finis (étape 4.6)

	Valeur d’achat
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Stock initial
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Stock final
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	+

	Marge brute
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	=

	Tous les autres couts

	Salaire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Amortissement
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Charges diverses
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Charges financières
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Bénéfice brut
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	=

	Taxe sur bénéfice

	Taxe sur bénéfice
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	-

	Bénéfice net après taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	=
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7.3 FICHE TVA
	Mois 
	
	Avant
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	TVA sur les ventes

	TVA à……………%
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA à……………%
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA à……………%
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A : TVA A COLLECTER
	=
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur les couts

	TVA sur achats
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur investissements
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur loyer
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur électricité
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur eau
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur les services
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur………….
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur………….
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA sur………….
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autre TVA à réclamer
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B : TVA A RECLAMER
	=
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A reporter dans le plan de trésorerie

	TVA Payable (A>B) : A-B
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA remboursable (A<B) : B-A
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7.4 PLAN DE TRESORERIE (TVA COMPRISE)
	Mois 
	
	Avant
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Argent disponible en début  du mois
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Recettes des ventes  au comptant
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	clients
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Recettes des subventions
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Recettes à partir des emprunts
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TVA facturée
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autre recettes
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A : Total des encaissements
	=
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour achat
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour le personnel
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour charges financières
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour charges diverses
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour investissement
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour remboursement emprunt
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour TVA récupérable
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dépenses pour TVA due (+) ou crédit TVA
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres dépenses
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autre TVA à réclamer
	+
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B : Total des décaissements
	=
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Argent disponible en fin du mois (A-B)
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8 ESTIMATION DU COUT DE PRODUCTION (TVA NON COMPRISE)
Pour les fabricants et les prestataires de services ayant plus d’un produit

	
	
	
Produit 1
	
	
Produit 2
	
	
Produit 3
	
	
Produit 4

	
Clé de répartition des couts indirects :
	
	100%
	
	…….%
	
	…….%
	
	…….%
	
	…….%

	
Cout des matières
	
	
=
	Direct
+
Indirect
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
=
	
	
	
	
	
	
	

	
Cout de la main d’œuvre
	
	
=
	Direct
+
Indirect
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
Amortissement
	
	
	
Indirect
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
Charges diverses
	
	
	
Indirect
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
Charges financières
	
	
	
Indirect
	
	
	=
	
	
	
	
	
	
	

	
Cout total annuel
	
	
	
Indirect
	
	
	=
	
	+
	
	+
	
	+
	

	Volume de production (par article) :
Cout par article* :
	
	
	
	
	
	
	
	

	
*information à inclure dans le plan Marketing étape 2.3
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9.1 CAPITAL DE DEMARRAGE NECESSAIRE
	
Investissements


Volume de production (par article) :                      + ……………..

A ne pas amortir :

……………………………………………………+………………

……………………………………………………+………………

……………………………………………………+………………

A ; Capital total pour les investissements initiaux    =………………


	
	
Fonds de roulement
(Pour les…………premiers mois)

Cout d’achat :………………………………..+………………

Charges salariales :………………………….+………………

Charges diverses :……………………………+………………

Charges financières :…………………………+………………

……………………………………………….+……………….

B : Fonds de roulement total nécessaire            =……………

	


	



	Capital de démarrage nécessaire
(A+B)
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9.2 SOURCES DU CAPITAL DE DEMARRAGE

	
Capital de démarrage nécessaire
C : Capital de démarrage nécessaire (étape 9.1) :                                                          = c ……………………………….

Sources du capital de démarrage

Fonds immédiatement disponible du propriétaire :
Prêt possible auprès des parents et amis :                                                                 + ………………………………
Autres sources :                                                                                                        +………………………………
Autres sources :                                                                                                        +………………………………
Prêt nécessaire :                                                                                                       +……………………………….

D : Sources du capital de démarrage :                                                                                                              = D………………………………..
Caution (si nécessaire pour un prêt)
1- …………………………………………………………….
2- …………………………………………………………….
3- …………………………………………………………….
4- …………………………………………………………….
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9.3 UN BILAN SIMPLE

	Bilan de début (prévu pour ………. /….../20……..)

	ACTIF
	FONDS PROPRES ET PASSIF

	Investissements
	+
	Capital propre
	+

	Stock
	+
	Subventions sur investissements
	+

	Disponible (liquidité)
	+
	Emprunts
	+

	………………………….
	+
	……………………..
	+

	SOLDE TOTAL
	=
	SOLDE TOTAL
	=

	Bilan de début (prévu pour ………. /….../20……..)

	ACTIF
	FONDS PROPRES ET PASSIF

	Investissements
	+
	Capital propre
	+

	Stock
	+
	Résultat prévu, bénéfice (+), perte (-)
	

	Clients
	+
	Emprunts
	+

	Disponible (liquidité)
	+
	Amortissements
	+

	…………………………..
	
	TVA due (+), Crédit de TVA (-)
	

	………………………………
	
	Fournisseurs
	+

	………………………………
	
	Autres dettes
	+

	SOLDE TOTAL
	=
	SOLDE TOTAL
	=

	
Commentaire sur l’évolution du bilan :………………………………………………………………………………………
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10.1 FORME LEGALE DE L’ENTREPRISE

	
L’entreprise sera :             une entreprise individuelle                une société de personnes                   autre forme :……………………………….
La raison du choix de cette forme d’entreprise est :……………………………………………………………………………………………….
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Les propriétaires seront :


	
PROPRIETAIRE 1

Nom :……………………………………………………………….

Position dans l’entreprise :…………………………………………..

Action initiales / capital investi :…………………………………….

	
	
PROPRIETAIRE 2

Nom :……………………………………………………………….

Position dans l’entreprise :…………………………………………..

Action initiales / capital investi :…………………………………….


	
	
	

	
PROPRIETAIRE 3

Nom :……………………………………………………………….

Position dans l’entreprise :…………………………………………..

Action initiales / capital investi :…………………………………….

	
	
PROPRIETAIRE 4

Nom :……………………………………………………………….

Position dans l’entreprise :…………………………………………..

Action initiales / capital investi :…………………………………….
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10.2 RESPONSABILITE LEGALES

	
L’année d’exercice couvrira la période allant de :……. /……….20…….à……./………./20……...

Les comptes seront soumis à : ………………………………………………………………………….Au plus tard le :……/……../20……..

Les compte comprendront :…………………………………………………………………………………………………………………….

L’entreprise est astreinte aux taxes suivantes :…………………………………………………………………………………………………...

Les employés sont régis par les textes suivantes :…………………………………………………………………………………………………

L’entreprise aura besoin des licences et des permis suivants :…………………………………………………………………………………….

L’entreprise va souscrire à l’assurance suivante :…………………………………………………………………………………………………

Autre responsabilités légales :……………………………………………………………………………………………………………………
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