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 التحصيل المستندي: 01محاضرة رقم 

 يسمح ما وهذا الثقة من درجة هناك وتصبح ,والمستورد المصدر بين تجارية علاقة تستمر عندما عادة

 أن المصدر قبل إذا كاملة الثقة تكون  أن ويمكن ,بنكي ضمان بدون  للسلعة إرساله خطر بتحمل للمصدر

 حريصا المصدر يبقى قد ولكن للكمية قبوله يتلقى أن قبل أو المستورد له يدفع أن قبل السلعة يقدم

 .بالدفع الالتزام غاية إلى السلعة يراقب حتى عملية في البنك بتوصية
 المستندي التحصيل تعريف

 إلى المستندات كل إعطاء و كمبيالة بإصدار المصدر بموجبها يقوم آلية هو المستندي التحصيل

 الذي البنك إلى أو المستورد إلى المستندات تسليم رءات ا بإج رالأخي هذا يقوم حيث يمثله الذي البنك

 .الكمبيالة قبول  أو الصفقة مبلغ تسليم مقابل يمثله

 المشتري  من معين مبلغ لتحصيل معه يتعامل الذي البنك إلى البائع من يصدر أمر المستندي التحصيل

 على المشتري  توقيع مقابل أو نقدا إما دالسدا يتم و إليه المباعة البضاعة شحن مستندات تسليمه مقابل

 في التزام أي عليه يقع لا و مسؤولية أية يتحمل لا أنه غير التحصيل، في ممكن جهد كل على و كمبيالة،

 البضاعة تصدير بعملية الخاصة المستندات يعطيه أن البنك عميل على و التحصيل في فشله حالة

 اكتشاف أو المستندات هذه فحص في البنك على مسؤولية توجد لا أنه إلا التحصيل، أمر على لمطابقتها

  التعاقد طرفي بين تسويته يتم أمر فهذا البضاعة كمية أو بنوع الخاصة التناقضات

 :  التالية الحالات في الخارجية التجارة مجال في المستندي التحصيل يستخدم و

 .للسداد استعداده و المشتري  قدرة في ثقة البائع لدى -

 .المستورد بلد في الاقتصادية و السياسية الأحوال استقرار -

خراج إست ضرورة أو النقد على رقابة وجود مثل المستورد، بلد في الإستيراد على قيود أية وجود عدم -

 .إلخ ..تراخيص استيراد 

 المستندي التحصيل عملية أطراف

 :هي و المستندي التحصيل عملية في أطراف أربعة عادة يوجد

 ذلك و بها المرفقة الكمبيالة و المستندات باستلام المعني الشخص هو و: ) المستورد ( عليه لمسحوبا

 .الكمبيالة قبول  أو النقدي الدفع مقابل
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 الذي البنك إلى التحصيل عملية وكل ي الذي و للبضاعة المصدر العميل هو (: المصدر ( الساحب

 .التحصيل لعملية اللازمة اعةالبض مستندات كافة تقديم مقابل معه يتعامل

 إلى المستندات بتقديم الساحب أو المسلم البنك إليه يعهد الذي البنك هو :بالتحصيل المكلف البنك

 البنك من إليه الصادرة للتعليمات وفقا ذلك و القبول  أو الدفع مقابل ) المستورد ( عليه المسحوب

  .المسلم

 يستلم الذي هو أو التحصيل عملية إليه المصدر يوكل لذيا الطرف هو و  :المسلم أو المحول  البنك

  .المحصل البنك إلى بإرسالها ليقوم المصدر من المستندات

 :أشكال مختلفة و هي 3 يتمّ التحصيل المستندي حسب

   Documents Contre Paiementتسليم المستندات مقابل الدفع -أ

 تسلمها التي التحصيل مستندات بتسليم المحصل بنكلل فيها يسمح المستندي التحصيل أنواع من نوع هو

 ,الفوري بالدفع عليه يطلق أو نقدا البضاعة لمبلغ الفعلي التسديد مقابل المشتري  إلى المحول  البنك من

 ميناء إلى البضاعة وصول  تاريخ عن الدفع يتأخر ألا الدولي التجاري  العرف في الفوري الدفع ومعنى

 عند بالسداد المشتري  قيام يشترط فإنه البضاعة وصول  حتى الانتظار في لبائعا يرغب لم فإذا ,التفريغ

 ينص شرطا التجارية والفاتورة البيع عقد من كل يتضمن أن يجب الحالة هذه وفي ,إليه المستندات تقديم

 .المحصل البنك إلى وصولها عقب فورا المستورد إلى المستندات تقديم على

  Documents Contre Acceptation مستندات مقابل القبول  -ب

 التي التحصيل مستندات تسليم المحصل البنك فيه يسمح المستندي التحصيل لأنواع الثاني النوع يعد

 وهذه ,عليها توقيع أو بالمستندات المرفقة الكمبيالة بقبول  قام إذا للمشتري  المحول  البنك طرف من تلقاها

 في معين تاريخ في أو الاطلاع بعد يوم 180 و يوما 30 بين حتتراو  لمدة عادة مسحوبة تكون  الكمبيالة

 يبيعها أن بالتالي ويستطيع الفعلي السداد قبل البضاعة حيازة للمشتري  يمكن الحالة هذه ففي ,المستقبل

 لفترة يمتد المصدر من ائتمان على حصل قد المشتري  أن هذا ومعنى ,للسداد اللازم المبلغ على يحصل لكي

 المشتري  التزام عدم أي السداد عدم المخاطر الحالة هذه في المصدر يتحمل ولكن, لكمبيالةا استحقاق

 ملاذا له فإن بالمستورد المصدر ثقة تزعزعت وإن ,استحقاقها موعد يحين عندما الكمبيالة قيمة بدفع

 انضم  المحصل البنك من ضمان على الحصول  المشتري  من بطلب المصدر يقوم أن في يتمثل والذي
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 يتعامل الذي البنك لدى الكمبيالة خصم يمكنه الطريقة وبهذه ,الكمبيالة لهذه آخر بنك أي أو  احتياطي

 . البنك من ائتماني تسهيل على حصوله مقابل كضمان يقدمها أو ,معه

 :قبول الدفع مع تسليم المستندات مقابل الدفع في الاستحقاق -ج

شتري سفتجة من أجل القبول و يقوم في نفس الوقت وهو أن البنك المكلف بالتحصيل يقدم للم

بالاحتفاظ بها مع المستندات إلى غاية الاستحقاق، وسلم المستندات في وقت الاستحقاق وهذا المشكل 

  نادر الاستعمال

 مراحل سير عملية التحصيل المستندي

 

 السلع بيع شروط على والبائع المشتري  موافقة -1

 الى بنك المصدرالكمبيالة + وثائق الأصلية ارسال اليقوم المصدر ب -2

 في نفس الوقت ارسال البضاعة واستلام وثائق الشحن إلى الجمارك -    

 ارسال المستندات الأصلية  الى بنك المستورد -3

 اعلام المستورد بوصول المستندات الأصلية  -4

 ينالدفع نقدا او قبول الكمبيالة مقابل المستندات الأصلية والتوط -5

 تقديم المستندات مقابل الحصول على البضاعة  -6

 الى المستورد  D11  Déclarentتقدم الجمارك وثيقة  -7

 في نفس الوقت ترسل نسخة اخرى الى بنك المستورد كإثبات على تسليم البضاعة  -    
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 التسديد نقدا أو تحويل الكمبيالة الى بنك المصدر -8

 كمبيالة الى المصدر دفع ثمن البضاعة أو تحويل ال -9

 :المستندي التحصيل وعيوب مزايا

 : منها نذكر السواء على والمصدر المستورد من لكل المزايا من عددا المستندي التحصيل عملية توفر

 . التكلفة وقلة بالبساطة تتميز المستندي التحصيل عملية  -

 رجعة المستندات ا م أو وصولها بعد إليه المشحونة البضاعة لمعاينة الوقت ) المستورد ( للمشتري  تتيح  -

 . البضاعة وصول  حين إلى يؤجل السداد أن ثمنها، كما سداد بدقة قبل

 فورا أو إعطائه المستندات قيمة على بحصوله إما البائع، رغبة على متوقف للمشتري  المستندات تسليم  -

 المشتري  في لبائعا ثقة مدى على يتوقف وهذا كمبيالة على توقيعه مقابل للدفع مدة

 - البضاعة إرسال بعد المستورد طرف من الكمبيالة قبول  عدم أو التسديد عدم لمخاطر المصدر تعرض -

 عدم غرامة مثل والمصاريف الغرامات بعض يتكبد سوف البائع فإن للبضاعة المشتري  رفض حالة في

 . الخ ... وتأمين تخزين مصاريف سداد أو السفينة من تفريغ البضاعة
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 :00المحاضرة رقم 

 ةر و تافلا ليو حت ةيلمع 

 ريدصتلا نع ةئشانلا ن و يدلا ةئبعتب ةصاخلا ضو ر قلا  

 ةبعصلا ةلمعلاب تاقيبستلا 

 ةيبلطلا ديكأت 

 الفاتورة تحويل عملية  -أولا

 قرض مؤسسة الأمر غالب في تكون  متخصصة مؤسسة بواسطتها تقوم آلية هي الفاتورة تحويل

 وضمان الدين بتحصيل المؤسسة هذه تقوم حيث الأجنبي، الزبون  على المصدر يملكها الذي الدينبشراء 

 الأخطار كل تتحمل فهي لذلك وتبعا الدائنية، في لمصدرا محل تحتل فهي وبهذا ، بذلك القيام حسن

 تصل قد نسبيا مرتفعة عمولة على تحصل فإنها ذلك مقابل ولكن ، التسديد عدم احتمالات عن الناجمة

 . التصدير عملية من الناتج الأعمال رقم من %4 إلى

 على يحصلون  المصدرين أن ارباعتب الأجل قصير للتمويل ميكانيزم عن عبارة هي الفاتورة تحويل وعملية

 أجل حلول  قبل العمليات من النوع بهذا تقوم التي المتخصصة المؤسسات طرف من مسبقا الصفقة  مبلغ

 من الاستفادة المصدرة للمؤسسات تتيح فهي ذلك، إلى وبالإضافة أشهر، عشرة يتعدى لا الذي التسديد

 : ييل ما الخصوص وجه على منها نذكر الهامةزايا الم بعض

 لدين الآني بالتحصيل وذلك المالية ووضعيتها خزينتها تحسين من للمؤسسات يسمح الفاتورة تحويل إن -

 . بعد تسديده أجل يحن لم

 إلى آجلة ديون  بتحويل وذلك المالية هيكلتها تحسين من التحصيل بهذا المصدرة المؤسسات تستطيع -

 . جاهزة سيولة

 الملفات لبعض والإداري  والمحاسبي المالي التسيير يخص فيما ةالمؤسس على الملقى العبء تخفيف -

 من  النوع هذا في المتخصصة المؤسسات هي أخرى  جهة إلى التسيير بهذا تعهد بأن وذلك بالزبائن، المرتبطة

  العمليات

  الفاتورة تحويل عملية اطراف -1-1

 : تجارية علاقة مابينه فيما تنشأ اطراف ثلاثة وجود الفاتورة تحويل عملية تتطلب
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تشتريها  التي الفاتورة حوزته في يكون  الذي الطرف وهو الموزع أو الصانع أو التاجر وهو : الأول  الطرف

الخدمة  هذه لديها تتوفر التي التجارية البنوك أحد أو النشاط، هذا في المتخصصة المالية المؤسسات

 . المصرفية

 . الأول  للطرف المدين فالطر  به ويقصد العميل وهو : الثاني الطرف

 تتوفر التي التجارية البنوك أحد أو النشاط هذا في المتخصصة المالية المؤسسات وهو : الثالث الطرف

  النشاط بهذا إليها يعهد والتي هذه الخدمة لديها

 

 : يلي فيما الخدمة هذه خلالها من تؤدى التي والخطوات المراحل وتتلخص

المالية  المؤسسة أو التجاري  البنك إلى الفاتورة بإرسال البضاعة تسليم ر فو  ) المصدر ( البائع يقوم-

 . متبع هو كما(  المستورد( المشتري  إلى ليس و المتخصصة

من  التمويلي الجانب هو وهذا البائع إلى 80% إلى تصل الفاتورة قيمة من معينة نسبة بسداد البنك يقوم 

 .الخدمة

 ويتم المشتري  من الفاتورة قيمة من 100 % بتحصيل البنك يقوم ةالفاتور  قيمة استحقاق موعد في -

 مقابل الأساس ي، الفائدة سعر إلى مضافة والعملات المصاريف خصم بعد للبائع المتبقية سداد النسبة

 المشتري  من تحصيلها وتاريخ البائع إلى 80 % نسبة سداد مابين الفترة عن الخدمة التمويلية
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 03م المحاضرة رق

 التمويل متوسط وطويل الأجل 

 در و لما ضر ق 

 ي ر تشلما ضر ق  

 

   " :Credit fournisseur لموردا قرض :لاو أ
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 المورد قرض لحار م

 :التالي الشكل بواسطة المورد قرض لحار م توضيح يمكن
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 ي ر تشلما ضر ق :ايناث

 

 



 تقنيات تمويل الصادرات والمستوردات                سنة أولى ماستر                  تخصص مالية وتجارة دولية
 

14 
 

 



 تقنيات تمويل الصادرات والمستوردات                سنة أولى ماستر                  تخصص مالية وتجارة دولية
 

15 
 

 
 ي ر تشلما ضر ق ةيلمع لحار م
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 .طر التجارة الخارجيةاخم  :04 مقر  ةر ضاحلما

بالرغم من تطور التجارة الخارجية، وتعدد الوسائل التي تضمن تأدية المبادلات التجارية 

 .الدولية على أحسن وجه، نجد هناك عدة مخاطر مختلفة قد تنجم عن عمليات الاستيراد و التصدير

 :و يمكن تقسيم هذه المخاطر على أساس ثلاث مراحل أساسية في عملية البيع الدولي

 .الطلبية -

 .الإرسال -

 .مرحلة الاستلام -

يمكن التحكم في المخاطر ما بين الطلبية و الإرسال، كون البضاعة ما زالت تحت سيطرة المصدر، 

ولكن بعد إرسالها تخرج من هذه السيطرة أين تنتقل مسؤولية البضاعة من المصدر إلى المستورد، هذا 

 .العقد  التجاري على غير ذلكالأخير الذي يتحمل أي خطر يأتي فيما بعد إلا إذا نص 

 :أخطار قبل الاستلام. 1

مجرد اتفاق المصدر و المستورد يتوج هذا الاتفاق بعقد تجاري يبين بنوده طريقة التمويل، كيفية ب

في هذه المرحلة جل المخاطر تكون على عاتق المصدر كون البضاعة لا تزال  .إلخ...الاستلام، شروط الدفع

 .تحت مسؤوليته

 :يمكن تمييز نوعين من الأخطار :خطار بين الطلبية و الإرسالأ. 1.1

 .الخطر الاقتصادي أو خطر ارتفاع التكاليف -

 (.خطر الإنتاج)خطر الصنع  -

 : متعلق بالتطورات الحاصلة على المستوى الاقتصادي الداخلي مثلا: الخطر الاقتصادي/ أ

اع غير المرتقب لأعباء العمال أو تكلفة المواد ارتفاع الأسعار الداخلية للبلد المصدر نتيجة الارتف

يتحمل المصدر الخسارة في حالة ما إذا تضمن العقد . الأساسية اللازمة لإنتاج السلع الموجهة للتصدير
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و من هنا نستطيع تلخيص الخطر  ".  Prix termes et non révisables"صيغـــة الأسعار غير الرجعية

ثه ارتفاع سعر التكلفة في المدة الممتدة ما بين اقتراح السعر للزبون و الاقتصادي في الخطر الذي يحد

  .الإرسال

 :التقليل من حدة هذا الخطر باستخدام وسيلتين يمكن

في العقد التجاري ينص على مراجعة السعر فيحدد بذلك سعر البيع بدلالة ( بند)إما وضع فقرة  -

ع الصفقة، وهذا يحول قسم من خطر أو كله على عاتق التغيير في التكاليف الناتجة عن المنتوج موضو 

  .المستورد إذا قبل ذلك البند في العقد الذي لا يخدم مصلحته

 .المتعلقة بالخطر الاقتصادي GAGEXإما اللجوء إلى  -

ينتج هذا الخطر خلال فترة التصنيع أي ما بين تلقي المصدر للطلبية  (:خطر الصنع)خطر الإنتاج / ب

الذي يتوقف لأسباب مالية أو تقنية تمنعه من إعداد  ما من طرف المصدرإذها، وهذا و وقت تنفي

يمكن أن يتخذ ثلاثة  .الطلبية، و إما من طرف المستورد بفسخه للعقد التجاري خلال هاته الفترة

 :أشكال

 .طبيعي –.      سياس ي –.        خطر تجاري  -              

بتنفيذ ( المستورد)ر الإعسار، يحدث في حالة عدم مقدرة المدين و يسمى أيضا بخط :خطر تجاري * 

 :واجباته التعاقدية و هذا في حالتين

 .ترجع إلى نقص الموارد المالية للمدين لتسديد ما عليه للمصدر :الحالة الأولى -

ض ترجع للتصرفات التعسفية للمدين التي تنجم عن مشاكل عدم التنفيذ أو الرف :الحالة الثانية -

 بتصريح عن 

 . 1الدوافع الحقيقية لعدم إتمام صفقة العقد  

                                                           
 .Baba Ahmed Mustapha, Introduction à l’assurance crédit et l’exportation p :09 .1
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يحدث هذا الخطر في حالة عدم الاستقرار السياس ي و الاقتصادي لبلد المستورد و كذا  :خطر سياس ي* 

أو في حالة ما إذا مست عملية البيع المصالح . إلخ...حروب أهلية أو أجنبية، ثورات انقلابيةقيام 

 .المستقلة الداخلية للدولة

 .الناتجة عن عمل الإنسان و الناتجة عن الكوارث الطبيعية: يمكن عموما إلى نوعين :خطر طبيعي* 

 :أخطار ما بين الإرسال و الاستلام. 0.1

 :زيادة على المخاطر التجارية و السياسية السابقة الذكر،هناك ثلاث مخاطر خاصة بهذه المرحلة 

جزئي أو كلي للبضاعة موضوع الصفقة من جراء حادث وقع لها أو هي ضياع  :الخسائر الخاصة/ أ

أما . إلخ...قد تتعرض البضاعة للسرقة أو الضياع، الإتلاف بالبلل أو الانكسار. لنقل التي تنقلهاالوسيلة 

الانحراف عن السكة بالنسبة للقطار، و العطب : النقل فتختلف حسب نوع الوسيلة حوادث وسائل

 .بالنسبة للطائرة

هي خاصة بالنقل البحري كتلف جزء أو كل البضاعة لإنقاذ السفينة من : الخسائر المشتركة/ ب

الغرق، التكاليف الإضافية التي تسببها هذه الخسائر تتحملها الأطراف المستفيدة من البضاعة المنقذة 

 . و ذلك حسب حصة كل طرف

امات التعاقدية الناتجة عن أحداث سياسية يتعلق الأمر باستحالة تنفيذ الالتز  :الخسائر المتميزة/ ج

  2.قاهرة أعاقت سير العملية

 :أخطار بعد الاستلام. 0

 :هنا تنتقل المخاطر من عاتق المصدر إلى عاتق المستورد، تندرج ضمن هذه المراحل ثلاث أنواع

 :الخطر المتعلق بالمستهلك. 1.0

شرة أو غير مباشرة عن طريق الوسطاء إلى بعد استلام البضاعة من طرف المستورد، توزع بطريقة مبا

طبيعــــي )المستهلك النهائي، الذي يمثل المستعمل لهذه السلع، القاعدة العامة تنص على أن كل شخص 

                                                           
M. Benamar, Technique du commerce international. Edition techniple Paris 1996. P :175 .2
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تضرر بعد استعماله لسلعة معينة، يمكنه أن يبحث عن المسؤول عنها، إما الصانع أو ( أو معنوي 

سؤول أن يخضع للحكم المطبق عليه بتسديد مبلغ أو البائع لها و مطالبته بالتعويض، و على الم

 .استبدال البضاعة أو التعويض بأي شكل من الأشكال

لهذا وجب اختيار المصدر لما يصدره و المستورد لمن يتعامل معه حتى لا يضطر لدفع تكاليف هم في غنى 

 .عنها

 :خطر الصرف. 0.0

جراء التغيرات التي تقع على سعر الصرف إن خطر الصرف ناجم عن الخسارة الممكن أن تحدث من 

للعملات بالنسبة للعملة الأجنبية المرجعية للبنك، حيث أن هذا الأخير له حقوق أو عليه ديون محررة 

بهذه العملات، في هذا الإطار يجب التمييز بين الوضعية الكلية لسعر الصرف و الذي يعبر عنها بالفرق 

ديون بالعملات الأجنبية أو ما يسمى بالرصيد الصافي و وضعية سعر بين الحقوق للعملات الأجنبية و ال

 . 1الصرف تمثل تجديد الحقوق الديون لعملة أجنبية

و منه نستخلص أن خطر الصرف يتحدد في الفرق الموجود ما بين السعر المتفق عليه عند إبرام 

ة صعبة تخضع لمتغيرات الصفقة و السعر الذي يصبح بعد التنفيذ، حيث أن هذا السعر محدد بعمل

 :السوق التي تؤثر عليه، و لهذا يقع الخطر على الطرفين بالنسبة

 .   للمستورد في حالة زيادة معدل الصرف -

 .   للمصدر في حالة نقصان معدل الصرف -

 :يمكن تجنب خطر الصرف بعدة وسائل منها

 .غير ثابت وسائل حماية كأن يكون السعر في الفاتورة المؤقتة غير محددة و  -

 .متغير إلى غاية موعد الاستلام أو يتم الدفع تدريجيا -

 . GAGEXالتأمين ضد خطر الصرف عند  -

                                                           
. 63:ص. 2002دار الهومة . شمعون شمعون، محاضرات في مقياس الصرف.  1
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 :خطر القرض أو عدم الدفع. 3.0

إرسال البضائع أو تنفيذ الصفقة )هو عدم التسوية الجزئية أو النهائية للسعر بعد تنفيذ الطلبية 

 :د تكون قفو يعود هذا لعدة أسباب ( المتعاقد عليها

خاصة بالمصدرين، حيث يتهاون البائع بعدم المتابعة الجيدة للأعمال، غياب العقد : أسباب داخلية/ أ

 .إلخ...التجاري أو فاتورة غير واضحة

الحالة المالية المستورد أو لبلده كعدم توفر العملة الصعبة لإكمال التحويل أو  :أسباب خارجية/ ب

 .سيئة للمستوردالرفض الدفع بسبب النوايا ال

يعتبر الدفع آخر مرحلة في السلسلة التجارية، إذ لم يتم فإنه سيخل بالذمة المالية للمصدر، لهذا 

المؤسسات التي تمت تصفيتها تعود إلى عدم الالتزام ¼ حسب رأي المؤمنين على القرض نجد أن حوالي 

حلل العملية من مختلف جوانبها و لتجنب هذا الخطر على المصدر أن ي .في الدفع لزبون أو عدة زبائن

التي منها تحليل رقم أعمال الزبائن، خصائصهم، وسائل و آجال الدفع المقدمة لهم، و من أهم أسباب 

 :الوقوع في هذا الخطر

 .على عدد قليل من الزبائن أو على منطقة جغرافية محددة: تركيز البيع -

 :لتي يمكن أن نذكر منهاالتي توحي بخطر عدم الدفع و ا: خصائص المستورد -

قدم العلاقات مع الزبون بالعودة إلى تعاملاته السابقة يمكن أن يقارن تصرفات زبونه و يحكم  --

 . عليه

 .حالته المالية في السوق و عما إذا كان يحقق أرباح أو خسائر --

 .ك تقلباتناهل الوضعية في بلد المستورد حسنة أم ه: بلده و موقعه --

يقصد بها الوسائل و التقنيات التي سبق و أن تطرقنا إليها، حيث : لدفع و التقنية المستعملةوسيلة ا  --

يجب أن تختار بعناية بالنظر إلى موضوع الصفقة و بالظروف المحيطة بها حيث إن حسن الاختيار 

 .يمكن أن يقلل أو يلغي خطر عدم الدفع
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 تجاري المبرم بين المصدر و المستورد، و أي تاجر إن موعد الدفع محدد في العقد ال: طول آجال الدفع* 

 يؤدي إلى ارتفاع في شدة الخطر إذ أن هناك علاقة طردية بين شدة الخطر وآجال الدفع   

 (:خطر الاستعمال المفرط للضمان) خطر استخدام الجزافي للضمانات . 4.0

حقه بالمطالبة ( المستفيد من الضمان) إن هذا الخطر يخص به المصدر الذي يقوم بالتزاماته التعاقدية 

بالضمان متحججا بنقص في الخدمة أو في السلعة و بما أن الضمانات البنكية هي ضمانات لأول طلب 

 .يدفع للمستفيد ثم يتفاوض مع متعامله( الضامن)ية فإن البنك وغير رجع

إن حجة المستفيد الباطلة جعلت البنك يخصم مبلغ الضمان من حساب المصدر لصالح المستورد، 

 . مما يؤدي إلى نزاعات تصل على مستوى المحاكم
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